
MIEUX NOUS CONNAÎTRE
1 -  La démarche portée par l’Agence « Une Rivière, Un Territoire » Massif du Jura

2 - La sécurité, un objectif commun

3 - Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises
4 - Le fonctionnement et les besoins à venir d’EDF Production Hydraulique

Les 
Rencontres

d’Affaires
PRODUCTION HYDRAULIQUE
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3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LE CONTEXTE RÉGLEMENTAIRE

3
grands  
principes

MISE EN 
CONCURRENCE 
DES  
FOURNISSEURS

NON  
DESCRIMINATION 
ENTRE LES 
FOURNISSEURS

TRANSPARENCE 
DES PROCÉDURES

>  La directive Européenne 2004/17 relative à la passation des contrats 
d’Achats devient la 2014/25/CE 
Publication au Journal Officiel de l’Union Européenne 
(à partir de 400KE pour les Fournitures et Services, 5ME pour les Travaux)

Applicable pour les marchés de Fourniture / Travaux / Services
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3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LES TYPOLOGIES D’ACHATS

>  Procédures Achat et seuils financiers

Achat de 0 A 20KE

Achat de 20 A 50KE

Achat de 50 A 180KE

A partir de 180KE

Entité métier  
effectue la procédure  
jusqu’à la décision finale

Contrôle systématique  
par la Direction des Achats  
après délégation aux entités métiers 

sur  
portail
achat

Formation d’un binôme  
Technicien / Acheteur
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3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LE RÔLE DE L’AGENCE ACHATS

>  l’AAH  
(Agence Achats Hydrauliques) c’est :

40 ACHETEURS SPÉCIALISÉS
par segments d’achats  
correspondant  
à des familles techniques qui

•  METTENT EN PLACE LES STRATÉGIES  
DE CONSULTATION

• FONT VIVRE LES PANELS

•  GARANTISSENT LE RESPECT  
DE LA POLITIQUE INDUSTRIELLE

• RÉFÉRENCENT LES ENTREPRISES
TOULOUSE

CHAMBÉRY
• Génie Civil - Electricité - Mécanique

• Méthode et Performance Achats

Mécanique - Génie Civil
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3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LE PROCESSUS ACHAT 

>  7 étapes clés et une collaboration étroite entre acheteur  
et prescripteur technique 

 1

EXPRESSION
DU BESOIN

PRESCRIPTEUR

2

ORGANISATION
DE L’ACHAT

ACHETEUR

 3

PRÉPARATION 
DE LA  

CONSULTATION

ACHETEUR

 4

ANALYSE  
DES OFFRES DE 
NÉGOCIATIONS

ACHETEUR
ET 

PRESCRIPTEUR

 5

FINALISATION 
DU MARCHÉ

ACHETEUR

 6

EXÉCUTION
DU MARCHÉ

PRESCRIPTEUR

 7

RETOUR 
D’EXPÉRIENCE

(REX)

ACHETEUR
ET 

PRESCRIPTEURCO
N

SU
LT

A
T

IO
N



Saint-Claude > Mardi 28 Juin 2016

3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LES PANELS FOURNISSEURS

>   Les panels fournisseurs sont de deux niveaux :  
- Des fournisseurs nationaux sur des activités stratégiques 
- Des fournisseurs locaux

Comment entrer dans les panels

 1

 2

 3
 4

IDENTIFICATION DU FOURNISSEUR  
PAR LE LOCAL OU LE NATIONAL

ÉVALUATION DE SES COMPÉTENCES  
ET CAPACITÉS

RÉFÉRENCEMENT  
AUPRÈS DE LA DIRECTION DES ACHATS

RÉALISATION  
D’UN CHANTIER TEST

 5 ENTRÉE DANS UN PANEL

 ! TOUT FOURNISSEUR ENTRANT  
DANS UN PANEL PEUT EN SORTIR  
EN FONCTION DE L’ÉVALUATION  
DE SES PRESTATIONS.
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3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LA GESTION DES PANELS FOURNISSEURS

Chantier

ÉVALUATION

BONNES ÉVALUATIONS

TOUJOURS  
DANS LE PANEL

MAUVAISES ÉVALUATIONS

AXES D’AMÉLIORATION

PAS DE 
PROGRESSION EXCLUSIONPROGRESSION

CONSOLIDATION ANNUELLE

OK X

SUSPENSION
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3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LE PORTAIL ACHATS : UN OUTIL DÉDIÉ AUX CONSULTATIONS ≥ 50 KE

>  Procédures dématérialisées via une plateforme dédiée 
 «  Portail Achats EDF » pour  : 

- la mise à disposition du « DCE » 
- le dépôt des offres techniques et commerciales, 
- la communication entre EDF et ses fournisseurs pendant la consultation

 https://pha.edf.com
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3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises 
LE PORTAIL ACHATS : C’EST SIMPLE !
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>   EDF a choisi BNP Paribas Factor pour son programme de Reverse Factoring.
Les bénéfices pour vous :

- Obtenir jusqu’à 100% du préfinancement de vos factures
- Optimiser le pilotage de votre trésorerie à des conditions préférentielles
- Améliorer votre fonds de roulement

https://factor.bnpparibas.com/reviu_fournisseurs.or

>   Des conditions tarifaires avantageuses et simples

Estimation de la commission globale perçue pour le financement d’une facture 

l’Euro  
Euribor 3 mois 

DSO  
de 45 jours

MGE + 0.45% facture de 100 K€ : 81€

PME + 0.65% facture de 10 K€ : 11€

TPE + 1,20% facture de 10 K€ : 19 €

3  -  Les modalités d’achats entre EDF et les entreprises
LA SOLUTION DU PRÉFINANCEMENT REVERSE FACTORING


